Espa“de La nostra missione e rendere le aziende nostre clienti piu forti e competitive sui
mercati sia nel disegno delle loro strategie sia nella esecuzione operativa, grazie

o CITA DYIMPRESA alla esperienza di molti anni come manager di aziende e consulenti d’impresa

in questa area di competenze

elaboriamo posizionamenti e

strategie competitive per

generare un sistema di offerta nel mondo B2B e B2C,

qui Ci
occupiamo di
tutte le
condizioni
organizzative
che permettono
alla «macchina
aziendale» di
funzionare al
meglio

vincente nei singoli mercati guardiamo al sell-out
come «prova» della validita
Tw del sistema di offerta
STUDIO DEL nell’ottenere la migliore
MERCATO risposta da parte di
distributori e clienti finali

B INTERAZIONE
ROPOSTA DI CON | CANALI .
VALORE pIsTRIBUTIVIE ~ VENDITE ” fente

CON IL CLIENTE

SISTEMA DI

VENDITA qgui mettiamo a terra le strategie
di comunicazione e distributive,

Le caratteristiche di ESPANDE

> intensa collaborazione con i manager
» focus sui risultati operativi
» metriche per il controllo della performance

concretizzando in azioni effettive
presso dealer e clienti finali il
sistema di offerta aziendale

ABILITATORI ORGANIZZATIVI E COMPETENZE

i nostri valori ed esperienze, i clienti e i casi aziendali su ESPANDECONSULENZA.IT



